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POURQUOI CHOISIR UN BTS MCO ?
  Pour intégrer et manager (avec de l’expérience) une équipe commerciale
  Pour assurer la gestion opérationnelle d'une unité commerciale (un lieu physique ou en ligne)
  Pour gérer une relation client dans sa globalité (de A à Z)
  Pour animer et dynamiser une offre commerciale
  Pour apprendre la polyvalence des métiers du commerce (relation physique, relation digitale)
  Pour mettre en œuvre la politique commerciale de l’enseigne et participer à sa définition 
  Pour mettre en avant sa capacité d’adaptation et son envie de challenge

VOUS SEREZ CAPABLE DE

POURQUOI 
CHOISIR UN BTS ?

  Pour obtenir un diplôme bac 
+2, reconnu par 
l’Etat et les professionnels du 
secteur 

  Pour suivre une formation à 
la fois pratique 
et théorique

  Pour avoir le choix :
  de continuer ses études vers 

un bac +3 ou bac +5 (grâce à 
l’obtention de 120 crédits ECTS) 

  d’intégrer le monde du travail

 BTS EN FORMATION INITIALE BTS EN APPRENTISSAGE

ACCÈS À LA FORMATION Tous types de bac, préférence pour STMG - Général - Professionnel (Commerce - Vente - ARCU - AGOrA)

MODALITÉ D’ADMISSION PARCOURSUP PARCOURSUP et Téléchargement du dossier sur
  cfquerbescarnus.net. Sélection sur dossier puis entretien.
  Délai de traitement : selon le calendrier Parcoursup 

DURÉE 2 ans 1350 h sur 2 ans (rentrée fin août - sortie juillet)

PÉRIODES EN 1re année :  1re année : 27 semaines en entreprise
MILIEU PROFESSIONNEL 8 semaines    20 semaines en centre de formation 
 2e année : 2e année : 29 semaines en entreprise  
 8 semaines   18 semaines en centre de formation
  Rythme de l’alternance 3 semaines en centre / 3 semaines
  en entreprise en moyenne

MODALITÉS D’ÉVALUATION En cours de formation : Epreuves en CCF et évaluations régulières
 En fin de formation : Epreuves ponctuelles (Epreuves écrites en mai et épreuves à l’oral en juin)
 Pas de possibilité de valider par bloc de compétence individuel

TARIF 2024-2025 Entre 1 471 et 2 700 euros (5 tranches) par an  Prise en charge des frais de formation par les OPCO 
 selon le quotient familial (plus d’informations sur  (selon la législation en vigueur)
 le site internet - Paiement possible par mensualités,
 possibilité d’obtenir les bourses)

LIEU DE FORMATION CARNUS Avenue de Saint Pierre, 12000 RODEZ

CARNUS
RODEZEnseignement

supérieur

  Animer et dynamiser un point de vente
  Entretenir la relation avec les clients
  Mettre en place les opérations promotionnelles
  Mettre en valeur l'offre, le merchandising 
  Gérer l'approvisionnement et la rentabilité des stocks

  Evaluer les performances de l’Unité Commerciale
  Maîtriser la trésorerie et les investissements possibles
  Gérer une équipe commerciale : conseiller une équipe 

sur l'organisation des tâches, gérer les plannings, 
évaluer et former une équipe

www.carnus.fr



ET SI ENSEMBLE NOUS PRÉPARIONS 
VOTRE FUTURE RENTRÉE EN 
ENSEIGNEMENT SUPÉRIEUR

Vous êtes en Terminale ou en Première ? 
Vous avez des questions, vous cherchez des conseils, 
Parcoursup vous semble complexe…
Notre métier est certes de vous former, mais aussi de vous 
accompagner dans votre projet et votre réflexion.
N’attendez pas les portes ouvertes ou Parcoursup, prenez 
contact avec nous pour échanger et réfléchir ensemble.

QUELLES POURSUITES 
D’ÉTUDES POSSIBLES 
APRÈS LE BTS MCO ?

  Bachelor dans la commerce 
     (toutes spécialités confondues)

  Bachelor Tourisme
  Bachelor banque assurance
  Ecole de commerce…

LA VIE DES 
ÉTUDIANTS

NOS
PROJETS

LINKEDIN INSTAGRAM

un numéro, un mail

www.carnus.fr

contact@carnus.fr
05 65 73 37 00

RÉSULTATS
AUX

EXAMENS

Moyenne sessions
2021-2022-2023

de réussite
96,92
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LES GRANDES THÉMATIQUES DE 
LA FORMATION

BTS MANAGEMENT COMMERCIAL OPÉRATIONNEL

CARNUS
RODEZEnseignement

supérieur

Personnes en situation
de handicap, prenez 
contact avec l'organisme 
responsable en amont 
de la formation pour 
une adaptation des 
modalités en fonction 
de vos besoins

BTS
MCO

Culture économique
juridique et 
managériale

Développement de
la relation client
et vente conseil

Animation et
dynamisation de

l’offre commerciale

Gestion
opérationnelle

Management de
l’équipe commerciale

Anglais et
Espagnol

Culture générale
et expression

QUELQUES MÉTIERS 
POSSIBLES

  Chargé de clientèle en assurance, 
     en banque

  Chargé de marketing
  Conseiller e-commerce
  Responsable de rayon en 

     grande distribution
  Responsable d’Unité de vente
  Agent immobilier
  Agent Général d’assurance 
  Commercial itinérant


