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POURQUOI CHOISIR 
UN BACHELOR ? 

 Pour valider 180 ECTS ce qui vous permettra d’intégrer 
une formation bac +4 ou bac +5 

  Pour suivre une formation qui vous 
permette de vous spécialiser après votre 
Bac +2 

  Pour apprendre à manager une équipe 

 Pour mettre en avant sa capacité d’adaptation 
et son envie de challenge 

  

POURQUOI CHOISIR CE BACHELOR ? 

 Pour intégrer et manager (avec de l’expérience) une équipe commerciale orientée France et International 

 Pour mettre en place des plans d’action commerciale adaptés aux zones géographiques ciblées 

 Pour gérer des échanges commerciaux 

 Pour développer des aptitudes de négociation dans un contexte multiculturel 

 Pour suivre les performances commerciales et assurer le reporting de l’activité 

 Pour définir une politique commerciale en lien avec la direction d’une entreprise 

 Pour maîtriser les enjeux du développement commercial en France et à l’International 

 Pour avoir une vision internationale du commerce et en comprendre les enjeux 

 
 

VOUS SEREZ CAPABLE DE 

 Définir les plans d’actions marketing en France et à 
l’international 

  Détecter les opportunités commerciales et développer un 

portefeuille clients en France et à l’international 

 Assurer une veille commerciale et concurrentielle 
 

 

 
 Négocier et établir les contrats et partenariats 

 Manager une équipe commerciale 

 Suivre les performances commerciales en France et à 

l’International 

 

 
CONTRAT D’APPRENTISSAGE STAGIAIRE DE LA FORMATION 

CONTINUE 

ACCÈS À LA 
FORMATION 

Avoir un diplôme de BAC +2, titre RNCP de niveau 5, 120 crédits ECTS ou justifier de 3 années 
d’expérience dans les responsabilités commerciales (dossier à déposer auprès du certificateur)  

MODALITÉ 
D’ADMISSION 

Dates d’inscriptions : de janvier à fin septembre 
Téléchargement du dossier sur carnus.fr 

Sélection sur dossier puis entretien 
Délai de traitement (une fois le dossier complet et l’entretien passé) : sous 15 jours 

DURÉE 468 h sur 1 an (rentrée fin août – sortie juillet) 

PÉRIODES EN MILIEU 
PROFESSIONNEL 

En alternance : Deux Semaines en Entreprise et une au Centre de Formation 

MODALITÉS 
D’ÉVALUATION 

Bloc 1-2 : Dossier et soutenance orale pour chaque bloc 

Bloc 2-3-4 : Etude de cas pour chaque bloc 

TARIF 2024-2025 
Prise en charge des frais de formation par les 
OPCO (selon la législation en vigueur) 

Entre 3 107 et 3 720 euros (5 tranches) par an selon le 
quotient familial (plus d‘informations sur le site 

internet : paiement possible par mensualités) 

LIEU DE FORMATION CARNUS Avenue de Saint Pierre, 12000 RODEZ 

 

 

www.carnus.fr 

 
Enseignement 

  

 
STATUT 

APPRENTI 
OU 

STAGIAIRE 
FORMATION PRO 

http://www.carnus.fr/


 
 

 
 

 

 

 

 
 

QUELS PRÉREQUIS 
POUR S’INSCRIRE ? 

 Bac +2 ou titre RNCP de niveau 

5 ou 120 crédits ECTS (dossier à 

valider) 

 A défaut, justifier de 3 années 

d’expérience dans des 

responsabilités commerciales 

 

LES GRANDES THÉMATIQUES DE LA 
FORMATION 
 

 

 

 

 
  

QUELLES POURSUITES 
D’ÉTUDES POSSIBLES 
APRÈS LE BACHELOR 
RDC FI ? 

  Ecole de commerce 

 Mastère dans le commerce ou le 

marketing  

 
 

 
 
 
 
 

 

QUELQUES MÉTIERS 
POSSIBLES 

 Responsable du développement 

commercial 

Chargé du 

développement 

commercial 

 Business developer 

  Ingénieur commercial 

 Attaché commercial 

 Technico-commercial 

 Chargé d’affaires 

 

 

 

 

 
Titre à finalité professionnelle « Responsable du Développement 
Commercial France et International », de niveau 6, code NSF 312p, 
enregistré au RNCP par décision de France Compétences en date du 
16 décembre 2020, délivré par CENTRE DE TECHNIQUES 
INTERNATIONALES. 

 
 

 
LA VIE DES 

ÉTUDIANTS 
 

NOS 

PROJETS 

LINKEDIN INSTAGRAM 

 

 
 

  Enseignement 

      

contact@cfquerbescarnus.net 

Personnes en situation 
de handicap, prenez 

 
responsable en amont 
de la formation pour 
une adaptation des 
modalités en fonction 
de vos besoins 

BACHELOR RESPONSABLE DU DEVELOPPEMENT 
COMMERCIAL FRANCE INTERNATIONAL 

Gestion d’une veille 
commerciale, 

concurrentielle, 
technologique 

Détection des 
opportunités 

commerciales et 
développement 
du portefeuille 

clients 

 
 

Négociation et 
mise en place 
des contrats 

et partenariats 

Management de 
l’équipe  commerciale 

 
LEX : Semaine de l’International  

 
Anglais  

https://www.collegedeparis.fr/
http://www.carnus.fr/
mailto:contact@cfquerbescarnus.

