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RNCP 38830 - Niveau 6 EU

POURQUOI CHOISIR
CETTE FORMATION ?

  Pour intégrer et manager (avec de l’expérience) une équipe commerciale orientée France
  Pour mettre en place des plans d’action commerciale adaptés aux zones géographiques ciblées
  Pour développer des aptitudes de négociation dans un contexte multiculturel
  Pour suivre les performances commerciales et assurer le reporting de l’activité
  Pour définir une politique commerciale en lien avec la direction d’une entreprise
  Pour maîtriser les enjeux du développement commercial en France
  Pour avoir une vision du commerce et en comprendre les enjeux
  Pour acquérir des compétences en communication digitales (module en complément)

VOUS SEREZ CAPABLE DE

POURQUOI CHOISIR UN
TITRE PROFESSIONNEL 
NIV 6 - EU ?

  Pour valider 180 ECTS ce qui vous permettra 
d’intégrer une formation niveau 7

  Pour suivre une formation qui vous permettra 
de vous spécialiser après votre formation 
niveau 5 (BTS-DUT, …)

  Pour apprendre à manager une équipe
  Pour mettre en avant sa capacité d’adaptation 

et son envie de challenge

ORGANISATION
DE LA

FORMATION

CONTRAT D’APPRENTISSAGE STAGIAIRE DE LA FORMATION CONTINUE

ACCÈS À LA FORMATION Avoir un titre de niveau 5 (BTS-DUT,…), 120 crédits ECTS ou justifier de 3 années d’expérience 
dans les responsabilités commerciales (dossier à déposer auprès du certificateur)

MODALITÉ D’ADMISSION Dates d’inscriptions : de janvier à fin septembre
Téléchargement du dossier sur carnus.fr

Sélection sur dossier puis entretien
Délai de traitement (une fois le dossier complet et l’entretien passé) : sous 15 jours

DURÉE 455 h sur 1 an (rentrée fin août – sortie juillet)

PÉRIODES EN MILIEU PROFESSIONNEL En alternance : Deux Semaines en Entreprise et une au Centre de Formation

MODALITÉS D’ÉVALUATION Contrôle continu et dossiers finals

TARIFS 2026-2027 Prise en charge des frais de formation  Entre 3 107 et 3 720 € (5 tranches) par an selon 
par les OPCO (selon la législation en vigueur) le quotient familial (plus d‘informations sur le site internet :

paiement possible par mensualités)

LIEU DE FORMATION CARNUS Avenue de Saint Pierre, 12000 RODEZ

CARNUS
RODEZEnseignement

supérieur

  Maîtriser l’art de la communication écrite et orale pour persuader et convaincre
  Développer des compétences en gestion de projets et en techniques commerciales
  Maîtriser les négociations commerciales
  Manager une équipe commerciale, la sélectionner, la former, l’animer et la suivre 

www.carnus.fr



Titre à finalité professionnelle 
« Chargé d’Affaires Commerciales » - RNCP 38830 - niveau 6 EU - code NSF 
312, enregistré par décision de France Compétences en date du 27 mars 2024, 
délivré par CENTRE DE TECHNIQUES 
INTERNATIONALES et valable jusqu’au 27 mars 2031.
Certificateur : TALIS COMPETENCES & CERTIFICATIONS

QUELLES PRÉREQUIS
POUR S’INSCRIRE ?

  Être titulaire d’un niveau 5 (EU) / 120 ECTS, 
idéalement mais pas exclusivement dans 
une filière à dominante commerciale, 
marketing, communication ou gestion 

  Se prévaloir d’une expérience professionnelle 
équivalente dans des fonctions commerciales 
et/ou de gestion, marketing, communication, 
et pouvoir, de ce fait, accéder à la préparation 
du titre par un dossier de VAPP validé 
par le certificateur

QUELLES POURSUITES
D’ÉTUDES POSSIBLES ?

  Ecole de commerce
  Mastère dans le commerce ou le marketing

QUELQUES MÉTIERS
POSSIBLES

  Chargé(e) de développement commercial, Sales and marketing officer
  Attaché(e) commercial(e), Conseiller(e) commercial(e), …
  Chef(fe) de secteur des ventes, Chef(fe) des ventes
  Inspecteur/Inspectrice des ventes, Inspecteur/Inspectrice commerciale
  Business developer, Account manager responsabilités commerciales

VALIDATION DES ACQUIS DE L’EXPÉRIENCE
  Le titre également accessible par la voie de la VAE 
  Informations générales www.vae.gouv.fr – Informations du certificateur : 

www.talis.community/pour-aller-plus-loin/dispositifs-de-formation/validation-des-acquis-de-lexperience-vae/

  1ère étape pour candidater : merci de télécharger le livret N° 1 (gratuit) : 
www.service-public.gouv.fr/particuliers/vosdroits/R10282

  Pour être accompagné, contactez : contacts@talis-cc.com

LA VIE DES
ÉTUDIANTS

NOS
PROJETS

LINKEDIN INSTAGRAM

un numéro, un mail

www.carnus.fr

contact-cf@carnus.fr
05 65 73 37 00
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LES GRANDES THÉMATIQUES DE 
LA FORMATION

CAC

Préparer le plan
de développement

commercial
omnicanal

Coordonner
une équipe

commerciale

Gérer les activités
commerciales
omnicanales

Communication
digitale

CARNUS
RODEZEnseignement

supérieur

Personnes en situation
de handicap, prenez 
contact avec l'organisme 
responsable en amont 
de la formation pour 
une adaptation des 
modalités en fonction 
de vos besoins

CHARGÉ D’AFFAIRES COMMERCIALES




